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Veletrgovac ima puno visSe kontakata nego sami
proizvodac, a 1

kupac viSe vjeruje veletrgovcu nego nekom proizvodacu u
Kini.

Veletrgovcl odabiru razlic¢ite vrste robnih skupina 1
tako nude Sirok

ve¢ formirani asortiman i Stede trgovcu na malo velik
posao.

Trgovcl na malo ne mogu transportirati prevelike
kolic¢ine robe dok veletrgovci

imaju puna prijevozna sredstva 1 na taj nacin Stede
svojim kupcima.

Veletrgovcl trgovcima na malo smanjuju
troskove zaliha i rizika
drZzanja robe na skladistu.

Veletrgovcl su smjesSteni bliZe
prodavaonicama od samih proizvodaca.

Veletrgovcl €esto svojim kupcima
odobravaju kredite.




Kupnjom robe, veletrgovci preuzimaju na
sebe odgovornost ostecenja, kvarenja 1 sl.

Veletrgovcl imaju vise informacija o novim
proizvodima 1 konkurenciji.

UsavrSavanjem prodajnog osoblja,

pomaganjem pri uredenju izloga, dodatnim
tehnic¢kim uslugama ili dodatnom

edukacijom, veletrgovci uvelike pomaZu
trgovcima na malo.
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