PRODAJA NA VELIKO I MALO

Ishodi ucenika:

- prepoznati 9 zadac¢a veletrgovaca

- navesti 4 vrste veletrgovaca

- razlikovati prodaju na veliko 1 malo

Upute za zadatak 1. i 2.

Uz pomo¢ racdunalne prezentacije u PowerPoint-u ucenici uocavaju razliku prodaje
na veliko 1 malo.

Nako toga, otvaraju radni listi¢ 1. (zdk 1.), a potom radni 1listi¢ 2. (zdk 2.)
(Po mogué¢nosti ih mogu isprintati i izrezati oznacena polja)

Radni listi¢ 1.

Cilj aktivnosti: prepoznati 9 zadac¢a veletrgovaca

UCenici trebaju:
- proc¢itati na dobivenim radnim listicé¢ima:
- 9 zadac¢a veletrgovaca i

- 9 opisa zadac¢a veletrgovaca

- upariti pojedinu zadaéu veletrgovca sa njenim opisom

Radni listi¢ 2.

Cilj aktivnosti: navesti vrste veletrgovaca

Clanovi grupe trebaju:

- procCitati na dobivenom radnom listidu:

- vrstu veletrgovca ili

- opis posla pojedinog veletrgovca (ovisno o tome koji su radni listic¢
dobili)

- prepoznati o kojoj Jje vrsti veletrgovca rijed¢ temeljem dobivenog opisa
njegovog posla

RjeSenja se nalaze u udZbeniku Trgovadko poslovanje 3, HruSkar, Brajnovié i
ostali; SK, Zagreb, 2009., Trgovina na veliko i1 malo

Izradila, Ivana Prezzi, dipl.oec.



